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浙江伟星新型建材股份有限公司投资者关系活动记录表
 编号：2020-018
	
投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √其他：光大证券策略会

	参与单位名称及人员姓名
	光大证券：陈浩武、胡添雅、李晓琳；浙商证券：王聪敏；招商基金：贾仁栋；华泰柏瑞基金：徐笔龙；中欧基金：刘伟伟；中信建投基金：冯天成；嘉实基金：王东、刘岚；中加基金：温燕；国泰君安资管：李鹏；腾业资本：商维岭；南方基金：曹帆；人保资产：吴锋；光大机构业务部：李文渊；工银瑞信：母亚乾；创金合信：李晗；汇丰晋信：郭敏；交通银行-金市：原楚阳；华泰保兴基金：符昌铨；三星资产：徐平；新华基金：赵强；上海鼎锋资管：张齐嘉；华商基金：常宁；阳光资产：张雷；上海趣时：熊林；交银康联人寿：郭昊；上汽颀臻(上海)：钟功焕；融通基金：孙卫党；海富通基金：陆怡雯等。

	时间
	2020年6月16日

	地点
	公司

	上市公司接待人员姓名
	谭梅等

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、请问公司防水、净水等业务的拓展情况？
答：公司防水业务、净水业务发展情况良好，虽然今年受到疫情影响，但基本按计划推进。
2、今年国家大力支持旧改领域，公司市政工程在旧改方面的发展情况如何？
答：旧改属于国家近两年推动的比较重要的工程，具体业务还是要看各地政府的旧改政策推动及落地情况。对此，公司也在积极跟进，目前该项业务量不大，预计后期会逐步增加。
3、请问公司如何看待未来的二次装修市场？
答：目前从全国整体来看还是以新房为主，但随着时间的推移，二手房交易的增多、房屋重新装修的需求会不断增加，二次装修的市场体量会越来越大。
4、请问公司如何保障工程业务的经营质量？
答：公司工程业务在控制风险的前提下，不断调整优化，优选客户和项目，走差异化竞争路线，凸显核心竞争优势，实现业务良性发展，保障资金的安全性。
5、请问公司在泰国建厂的进度，以及如何看待东南亚市场的发展？
答：目前泰国生产基地仍在建设中，受疫情影响，建设周期可能会有所延长。东南亚等一带的基础设施建设相对比较落后，一带一路相关区域的市场需求比较旺盛，未来有比较大的发展空间。
6、请问东南亚市场的竞争格局以及公司的竞争优势？
答：东南亚市场也属于充分竞争市场。公司的竞争优势主要为：一是公司进入东南亚市场相对较早，品牌知名度和美誉度较高；二是公司在泰国销售体系相对成熟，中高端市场的占有率较高，泰国市场在东南亚具有较强的辐射作用和影响，能够带动东南亚市场发展；三是公司品牌定位高端，产品品类丰富，系统配套齐全，能够满足客户的需求。
7、随着公司工程端业务的拓展，今后对各项业务的占比规划？
[bookmark: _GoBack]答：今年公司市政和建筑工程业务的发展速度都会快于零售业务。公司每项业务均有各自的业务目标，但不会对各业务占比做具体要求，因为每块业务均有各自的销售团队和战略规划，每个团队都会根据自己的战略目标不断努力。
8、精装修占比不断提升，请问公司的工作重点及应对措施有什么？
答：基于公司发展规划和市场变化等，公司于2018年提出“零售、工程双轮驱动”发展战略，不断创新变革，积极调整优化，对团队搭建、激励机制、考核指标、管理模式等方面进行了全面变革和完善，推动各项业务持续健康发展。对于建筑工程业务，优选客户和项目，有效把握机会、把控风险，实现快速高质量发展。对于市政工程业务，坚持结构性调整和经营模式的优化，实现健康快速发展。对于零售业务，一是加大市场拓展范围，加强对次新房、二手房交易以及二次装修等存量市场的开发；二是加大在空白市场、薄弱市场的拓展力度，加快渠道下沉，不断提升市场占有率；三是积极推进同心圆战略，提高户均额；四是根据市场实际变化，加大重点销售通道的维护与开发。
9、精装修在近两年的发展中其实也出现不少问题，请问公司对于未来精装修趋势的看法？
答：国家推出住宅全装修、装配式建筑等政策的初衷很好，可以节约能源和成本，减少建筑垃圾和浪费，但近几年各地在实际执行中确实存在一些问题，比如精装品质与个性化需求满足问题，所以精装房这两年也在逐步地调节和改进。目前精装房顺应消费升级的趋势开始明显，一些舒适家系统的普及率越来越高；同时，政府管控监督措施进一步规范，亦能促进精装修市场良性发展，对公司而言是比较好的发展机会。

	附件清单（如有）
	无 

	日期
	2020年6月16日 
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